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Wyjezdzasz na wakacje?
pomysl o domu

Podwyzszamy
standard wspotpracy

Rozwijaj z nami
swoje biuro agenta

@ Agent 3.0 @



Wkraczamy
na wyzszy poziom

W PZU lubimy nowe wyzwania, a ich realizacje
stawiamy wsréd priorytetéw. Z radosciag mozemy
wiec pochwali¢ sie ogromnym sukcesem,

jakim zakonczyt sie projekt Agent 2.0.

W ramach programu podnieslismy standard
naszych biur i ujednolicilismy ich wizerunek.
Bylismy pierwsi w branzy, wyznaczajac kierunek
zmian na rynku w zakresie standardu biur i jakosci
obstugi klienta. Potwierdzaja to badania i rankingi,
w ktérych zdobywamy liczne nagrody.

Zacheceni dotychczasowym sukcesem postanowiliSmy zrobic kolejny krok naprzéd.
Rozszerzamy oferte i mozliwosci dla agentow, ktérzy prowadza biura i chca dalej rozwijaé
siebie i swéj biznes.

Rozpoczynamy program Agent 3.0, ktory zapewni naszym partnerom biznesowym najlepsze
mozliwe wsparcie, przynaleznos¢ do elity i najwyzszy stopien na ciezce rozwoju Agenta
Wytacznego PZU. Nasz program kierujemy réwniez do agentéw, ktdrzy dopiero mysla

o otworzeniu biura. Wtasnie z mysla o przysztych agentach, zwtaszcza tych z mniejszych
miejscowosci, zmieniamy oferte.

Obecnie mamy ponad 1300 biur w catej Polsce. Staramy sie wcigz zwiekszac naszg obecno$¢

w terenie i by¢ wszedzie tam, gdzie potrzebuja nas nasi klienci. Dazymy do rozszerzenia naszej
sieci do 1500 placéwek oraz statego podnoszenia jako$ci obstugi i poziomu zadowolenia
klientéw. Agenci, ktérzy posiadaja biura, to przysztosc kanatu agentéw wytacznych PZU.
Dlatego partnerom, ktérzy decyduja sie otworzyé wtasne biuro, oferujemy najwiecej korzysci,
takie jak wsparcie marketingowe i finansowe, dodatkowe szkolenia czy promocje

w Internecie.

Mamy w Biurze Sprzedazy Wytacznej znakomity zespét, ktdry zajmuje sie rozwojem
i wsparciem sieci placéwek.

Ty tez rozpocznij z nami wspétprace i stan sie cztonkiem najlepiej rozpoznawalnej marki
ubezpieczeniowej w Polsce.

Roger Hodgkiss
Cztonek Zarzadu PZU SA i PZU Zycie SA



Dlaczego warto otworzyc¢ biuro z PZU?

\ Oprécz ubezpieczer majatkowych mozesz réwniez sprzedawac ubezpieczenia pozostatych
spotek Grupy PZU.

\ Otwarcie znami nowej placdwki jest wyjatkowo proste, poniewaz bardzo wspieramy
agentdw, ktérzy chcg prowadzié biuro PZU.

\ Biuraagencyjne PZU tworzg sie¢ placéwek, ktére wzbudzaja zaufanie klientéw, co przektada
sie na bardzo dobre wyniki.

\ Pomagamy otwiera¢ nowe biura na terenie catego kraju, nie tylko w duzych aglomeracjach,
ale takze w matych miejscowosciach.

\ Nie pobieramy zadnych optat: ani na poczatku wspétpracy, ani w jej trakcie.

Naszym partnerom zapewniamy:

N\ know-how zwiazane ze sprzedaza i systemem informatycznym,

\ podrecznik, jak przygotowac biuro zgodnie ze standardami PZU,

N\ konkursy sprzedazowe,

\/ Wsparcie merytoryczne specjalistéw PZU,

N\ state wsparcie marketingowe,

\ rozbudowany pakiet szkoleA: wdrazajacych i z zakresu standardéw obstugi,

\/ umieszczenie danych adresowych biura na liscie placéwek agencyjnych
na portalu pzu.pl (z lokalizacjg na mapie),

N\ zatozenie strony internetowej
i dodanie wizytdwki na Google Maps,

\ bezptatna aranzacje lokalu.




Biuro na miare agenta

W ramach nowej oferty dla agentéw, ktérzy chca podniesé standard swojego biura lub dopiero
otworzy¢ wtasne, oferujemy do wyboru 3 rodzaje placéwek.

b2 | A 1 O Standardowe biura, ktore otwieramy w mniejszych
% g e nt . miejscowosciach (ponizej 8000 mieszkancéw).
Nie musisz spetniac wszystkich wymagan, ale nie korzystasz ze wszystkich przywilejow.

+ Mozesz prowadzi¢ biuro samodzielnie.

« katwo znajdziesz odpowiedni lokal (np. nie musi by¢ na parterze).

« Biuro moze by¢ otwarte tylko 3 razy w tygodniu po 4 godziny.

» Mozesz zamkna¢ biuro na czas urlopu.

» Sam ponosisz koszt wyposazenia biura w meble.

« Zapewnimy Ci szkolenia wdrazajace i uzupetniajace.

« Mozesz uzyskac dodatkowa znizke incydentalng w ramach programu Obstuga na Piatke.

@ Ag e nt 2 . O Nasza dotychczasowa oferta, ktéra pozostaje bez zmian.

Jesli spetniasz wyzsze wymagania co do lokalu i jego dostepnosci, dostajesz wieksze wsparcie.

«Mozesz liczy¢ na state wsparcie marketingowe.

« Czeka Cie udziat w wielu konkursach z atrakcyjnymi nagrodami.

« Mozesz prowadzi¢ biuro wspdlnie z innym agentem albo ze swoim pracownikiem.
« Biuro musi by¢ otwarte przez 5 dni w tygodniu co najmniej 6 godzin dziennie.

« Lokalizacja biura powinna spetnia¢ wyzsze wymagania.

« Wyposazamy Twoje biuro w meble i oznakowanie na koszt PZU.

« Bierzesz udziat w programie Obstuga na Pigtke na dotychczasowych zasadach.

;i:’L Ag e nt 3 . O Prestizowe biura w najlepszych lokalizacjach.

Jesli spetniasz najwyzsze wymagania lokalowe i jeste$ otwarty na rozwoj biznesu, zyskujesz
jeszcze wieksze wsparcie i pakiet korzysci, ktére wyrdznia Cie sposrdd innych agentéw.

< Wymagamy, abys zapewnit stata obstuge przez co najmniej 2 zatrudnionych pracownikéw.

« Obowiazuje Cie stréj biznesowy zgodny ze standardami PZU.

« Wybieramy tylko najlepsze lokalizacje o odpowiedniej estetyce i w odpowiednim otoczeniu, ktére
znajduja sie na parterze z bezposrednim wejsciem z ulicy oraz posiadaja witryny okienne.



Agent 3.0 - Dodatkowe korzysci:

Gwarantujemy lepsze oznakowanie
o) . e
iura, specjalnie dostosowane
do lokalu.
Zapewniamy prestizowe wyposazenie
biura: ekspres i stolik kawowy, nowa
strefe poczekalni, panele oddzielajace

biurka oraz dodatkowe elementy
wizualizacyjne na $ciane i biurko.

W organizacji i otwarciu biura bedzie
Ci pomagat nasz koordynator.

Otrzymasz wiecej punktéw w sklepie z gadzetami
i dostep do materiatéw reklamowych premium.

Otrzymasz kompleksowe wsparcie infolinii:
potaczenie bez oczekiwania, wsparcie sprzedazowe
i priorytet otrzymywania leadéw sprzedazowych.

Otrzymasz state wsparcie merytoryczne
i serwisowe Zespotéw Underwritingowych.

) & [0y Bo

Masz szanse na dodatkowe premie:
3000 zt za dosprzedaz produktéw
Grupy PZU i pozyskiwanie zgdd marketingowych.

Ty i Twoi sprzedawcy bedziecie mogli
wzigc udziat w specjalnych
szkoleniach rozwojowych.

Bierzesz udziat w programie Obstuga
na Piatke, dzieki czemu mozesz
zyskac 2000 zt oraz 2000 zt dodatkowej
znizki incydentalnej.
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Program Agent 3.0 przeznaczony jest
zaréwno dla agentéw obecnych, jak i nowych,
ktérzy dopiero mysla o otworzeniu wtasnego biura.




Korzysci

Agent 1.0

Agent 2.0

Agent 3.0

Nagrody w programie Obstuga na Piatke

Standardy i szkolenia dotyczace jakosci obstugi klienta
Aranzacja i wizualizacja biura przygotowana przez PZU
Oznakowanie marketingowe na koszt PZU

Obecno$é na Google Maps i strona internetowa
Wyposazenie w meble na koszt PZU

Specjalne konkursy

Dopasowane indywidualnie oznakowanie zewnetrzne
Dodatkowe punkty w sklepie z gadzetami
Ekskluzywne gadzety

Dodatkowa premia 3000 zt za realizacje zadan BSW
Dodatkowe elementy umeblowania i wystroju wnetrza
Ekspres i stolik kawowy

Wsparcie sprzedazowe i obstuga specjalnej infolinii
Wizyty serwisowe i wsparcie pracownikéw ZUW
Szkolenia rozwojowe dla sprzedawcéw

Specjalny kanat komunikacji

1000 zt znizki
incydentalnej

2000 zt
1000 zt znizki
incydentalnej

+

+

2000 zt
12000 zt znizki
incydentalnej

+




Zapraszamy do wspodtpracy

Dowiedz sie, jak otworzy¢ wtasne biuro PZU i poznaj naszych koordynatordw.
Jestesmy do Twojej dyspozycji.

Koordynatorzy ds. Sieci Placowek

Michat Gron

Obszar Dolnoslaski,
Opolski, Slaski Pétnoc
e-mail: mgron@pzu.pl
tel.: 666 887 366

Sebastian Oliszewski
Obszar Wielkopolski
Potudnie, Mazowiecki
e-mail: soliszewski@pzu.pl
tel.: 666 889 307

tukasz Kotodziejczyk
Obszar Kujawsko-Pomorski,
Zachodniopomorski,
Wielkopolski Pétnoc

e-mail: lkolodziejczyk@pzu.pl
tel.: 666 883 858

Michat Grel

Obszar Lubelski,
Swietokrzyski, £6dzki
e-mail: mgrel@pzu.pl
tel.: 727 020 616

Magdalena Molicka

Obszar Slaski Potudnie,
Matopolski, Podkarpacki
e-mail: magjaniszewska@pzu.pl
tel.: 666 889371

Marta Kopacz

Obszar Pomorski,
Warminsko-Mazurski, Podlaski
e-mail: markopacz@pzu.pl
tel.: 785990 970

Skontaktuj sie z nami

% agent3.0@pzu.pl
agentpzu.pl




801 102 102 pzu.pl

Optata zgodna z taryfg operatora



